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~ i Argumente & Strategien \ I

Sie haben Stundensdtze oder Angebotspreise von denen Sie wissen,
dass sie kaum Gewinn abwerfen, ja vielleicht noch nicht mal Ihre Kosten decken?
Sie benodtigen Argumente und Strategien, um die neuen ,angepassten” Preise auch gegentber
lhrem Kunden mit Worten verkaufen zu kdnnen.

Hohere Angebotspreise beim Kunden erzielen “‘

Sie erfahren:

Das sagen unsere begeisterten Kunden:
¢ Wie Sie es lhren Kunden kinftig unmoglich machen,

nein zu lhrem Angebot zu sagen, frotz héherer Preise
o ? : ° a METALLBAU Daniel Armbruster
* Wie Sie lhre Kunden begeistern ARMBRUSTER
o o A2 Metallbau
7S S SER UG GITER BESTOnsigiLe G uilbauen - ,FUr mich ist das Seminar ,Hohere Angeboftspreise beim Kunden
denn Experten haben hohere Stundensatze erzielen' empfehlenswert, weil es den Anreiz gibt, mit dem Erlern-
* Wie Sie sich aktiv empfehlen lassen — von jedem ten an seiner eigenen Preisschraube zu drehen.
Kunden mindestens eine Empfehlung Herrn Ciesinski kann ich weiterempfehlen, weil er jeden einzelnen

o Wie Sie es schaffen, sich von lhren Wettbewerbern abzuheben Teilnehmer in seinen Vortrag einbindet und so den Lerneffekt von

N - q jedem Zuhorer erhéht. Lernen heiBt verandern.*
* Wie Sie Inhre Referenzen gezielt einsetzen :

* Was Sie sagen, wenn der Kunde sagt zu tfeuer oder =g Giinther M Markus Schilem

nach einem Rabatt fragt M Giinther Mersmeyer GmbH

,,FUr mich ist das Seminar ,Héhere Angeboftspreise beim Kunden
lhr Nutzen: . . L ) . .

erzielen' empfehlenswert, weil viele Einflussmodglichkeiten auf das
Sie erzielen daverhaft hohere Stundensatze bzw. hohere Verkaufsgespréich erléutert wurden. Des Weiteren wurden gezielt
Angebotspreise und kénnen diese gegenUber Inren Kunden Optimierungsvorschiéige eingebracht.
begrinden. lhre Kunden zahlen lhre héheren Preise ohne mit Herrn Ciesinski kann ich weiterempfehlen, weil er sehr kompetent
Ihnen darUber zu diskutieren. Sie entgehen daverhaft den ist und die Teilnehmer konsequent in die Schulungsgestaltung ein-
sonst Ublichen Preisdiskussionen. Trotz héherer Preise haben gebunden hat."

Sie kiinftig mehr Kunden.
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Heiko T. Ciesinski
Der Experte fUr Kommunikation & Vertrieb
Referent: Heiko T. Ciesinski — Der Unternehmer-Coach >
Fachbuchautor & Herausgeber des Marketing-Podcast mit i « Tovseeatstvore cve Yo /
Uber 100.000 Abonnenten. Die Presse nennt ihn ,,Guru der ﬂw/ ,‘4@/ . W/Zf
Formulierkunst". Er ist Experte fur Kommmunikation und Do- rrerreet reders: S [
Benjamin Franklin

zent an vielen Kreishandwerkerschaften sowie beim Zen-
fralverband des Deutschen Handwerks.

Die ersten 5 Anmeldungen erhalten die 1. Ausgabe des Mehr Infos unter: www.handwerk-rureifel.de
Fachbuches (“Guerilla-Marketing - Empfehlungsmarketing - www.der-marketing-podcast.com
Kundenorientierter Schriftverkehr & Reklamationsbearbeitung
fUr Handwerks- und Dienstleistungsunternehmen’) von

Heiko T. Ciesinski als E-Book im Wert von 39 Euro gratis dazu!

Verbindliche Anmeldung
zum Seminar ,Hohere Angebotspreise beim Kunden erzielen*

am Mittwoch, 14. November 2018 in der Zeit von 9-17 Uhr
Teilnahmegebihr: 245 Euro
185 Euro fir Innungsmitglieder
inkl. Tagungsgetranken, Imbiss, hochwertigem Seminarordner
sowie Kontakten zu vielen anderen Unternehmerinnen &
Unternehmern. StraBe PLZ, Ort

Name, Vorname

Tagungsort: Berufsbildungszentrum Euskirchen (BZE)

In den Erken 7, 53881 Euskirchen-Euenheim Mif_____ Personen, davon___ Mitglieder

Ansprechpartner: Ute Marx, Telefon 0 24 22 - 5 02 39-19
E-Mail: ute.marx@handwerk-rureifel.de Ort, Datum Unterschriff




